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HANDELSVERTRETERVERTRAG

Zwischen
der Firma ,in ,
(,Unternehmer*)
und dem Handelsvertreter, ,in ,

(,Handelsvertreter®)

wird nachstehender Vertrag geschlossen:

1. Umfang der Vertretung

[Alternative 1]

1.1 Der Unternehmer betraut den Handelsvertreter mit der Alleinvertretung (mit der Vertretung)

samtlicher derzeit und auch in Zukunft hergestellter Produkte fir das Gebiet,

("Vertretungsgebiet").

[Alternative 2]

1.1  Der Unternehmer betraut den Handelsvertreter mit der Alleinvertretung (Vertretung) folgender
Produkte: , , '

fir das Gebiet, , , )

(,Vertretungsgebiet)

1.2 Die Alleinvertretung (Vertretung) umfasst alle im Vertretungsgebiet derzeit befindlichen und
zukiinftigen Kunden sowie die mit diesen getatigten Geschéafte. Sollte der Unternehmer im

Vertragsgebiet eigene Erzeugungs- oder Vertriebsstatten oder Tochtergesellschaften errichten,



wird der Unternehmer diese der vorliegenden Alleinvertretungsvereinbarung unterwerfen.

Alternative Vertragsbestandteile:

1.3 Der Unternehmer darf, ohne dass der Handelsvertreter dadurch einen Anspruch auf Provision
erwirbt, selbst oder durch andere Absatzmittler im Vertragsgebiet tatig werden.

1.4 Der Handelsvertreter Gbernimmt die in Anhang Ill genannten Kunden mit den in den letzten
zwolf Monaten vor Vertragsbeginn jeweils getatigten Umsatzen.

1.5 Der Unternehmer behélt sich das Recht vor, das Vertragsgebiet einseitig zu &ndern. Er hat dies
dem Handelsvertreter zumindest drei Monate im voraus schriftlich anzukiindigen.

2. Aufgaben und Pflichten des Unternehmers

2.2 Preisanderungen wird der Unternehmer dem Handelsvertreter zumindest

Monat(e) vor deren Inkrafttreten bekanntgeben.

2.4 Der Unternehmer hat den Handelsvertreter unverziiglich zu unterrichten, wenn und sobald
absehbar ist, dass er die Geschéfte nur in erheblich geringerem Umfang wird ausfuhren kdnnen,
als der Handelsvertreter nach den Umsténden, insbesondere aufgrund des bisherigen

Geschaftsumfanges oder den Angaben des Unternehmers, héatte erwarten kdnnen

2.5 Der Unternehmer ist verpflichtet, den Handelsvertreter unverziglich (mit Kopie) Uiber jede
Korrespondenz mit Kunden sowie Auftragsbestatigungen, Fakturen, Lieferungen etc. zu
informieren. Ebenso hat er den Handelsvertreter tber jede Korrespondenz mit Dritten, soweit sie

das durch den Handelsvertreter bearbeitete Gebiet berthrt, zu informieren.

2.6 Der Unternehmer hat dem Handelsvertreter unverziglich Mitteilung zu machen, wenn ein Kunde

ein vereinbartes Zahlungsziel nicht einhalt.

3. Aufgaben und Pflichten des Handelsvertreters

3.1 Der Handelsvertreter hat sich fortlaufend um die Vermittlung von Geschéaftsabschliissen lber die
Vertragsprodukte zu bemihen. Die Téatigkeit des Handelsvertreters umfasst gleichermalR3en die
Akquisition neuer Kunden und die Pflege und den Ausbau der Geschaftsbeziehungen mit bereits
vorhandenen Kunden, letzteres insbesondere durch regelmafiige Kundenbesuche. Bei Ausiibung

seiner Tatigkeit hat der Handelsvertreter die sachlichen Weisungen des Unternehmers, vor allem



hinsichtlich der Auftragsabwicklung und der Berichtstéatigkeit, zu befolgen.
3.2 Zusétzlich zu der in Pkt.3.1. genannten werbenden Vermittlungstatigkeit ibernimmt der
Handelsvertreter noch folgende verwaltende Tatigkeiten: (z.B. Marktforschung, Serviceleistungen,

Lagerhaltung, etc.)

3.4 Ist der Handelsvertreter an der personlichen Austbung seiner Tétigkeit aus welchen Griinden
auch immer (Krankheit, Unfall, Urlaub, 0.8.) langer als sieben Tage verhindert, hat er dies dem

Unternehmer unverziiglich anzuzeigen.

3.6 Bei Austibung seiner Téatigkeit hat der Handelsvertreter die Interessen des Unternehmers mit der

Sorgfalt eines ordentlichen Kaufmanns wahrzunehmen.

Produkten ist innerhalb und auRerhalb des Vertragsgebiets ausnahmslos untersagt. Die
Verletzung dieser Verpflichtung stellt einen wichtigen Grund fir die vorzeitige Auflésung des
Vertrages dar.

3.9 Der Handelsvertreter ist verpflichtet, an Messen oder sonstigen Werbe- bzw.
Verkaufsveranstaltungen auf eigene Kosten teilzunehmen. Dasselbe gilt fir die vom Unternehmer
organisierten Informations- und Schulungsveranstaltungen.

3.10 Der Handelsvertreter hat dem Unternehmer von jeder Geschéftsvermittlung regelmaRig

Nachricht zu geben und den Unternehmer Uber bestehende Geschéftsanbahnungen durch

Ubersendung von Kopien der Korrespondenz bzw. durch Aktenvermerke laufend zu unterrichten.

4, Kundenstock

4.2  Altkunden, bei denen die bereits bestehende Geschéftsverbindung durch den Handelsvertreter
umsatzmafig nachhaltig wesentlich erweitert wird (Steigerung um mindestens 100 %), gelten,
unabhéngig davon, ob die Umsatzerweiterung bei anderen als schon bisher vom Unternehmen

bezogenen Waren erfolgt oder nicht, ebenso wie neu zugefiihrte Kunden, als Neukunden.

5,Geschafts-und Betriebsgeheimnisse

5.1 Beide Vertragsparteien sind verpflichtet, iber samtliche Geschéfts- und Betriebsgeheimnisse des



jeweils anderen auch tber das Ende des Vertragsverhaltnisses hinaus Stillschweigen zu
bewahren. Zu den Geschafts- bzw. Betriebsgeheimnissen zahlen insbesondere Umsatzzahlen,
Kalkulationen, technische Zeichen, udgl.

Dem Handelsvertreter ist es nach Beendigung des Vertragsverhaltnisses nicht gestattet, die
bisherigen Kundenlisten, in welcher Form auch immer, geschéftlich zu verwenden.
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6. PROVISIONSPFLICHTIGE GESCHAFTE
6.1 Der Handelsvertreter erhalt fur jedes durch seine Vermittlungstéatigkeit wahrend des aufrechten
Vertragsverhaltnisses zustande gekommene und ausgefiihrte Geschéft eine Provision nach
MaRgabe von Punkt 7.
Weiters gebuhrt dem Handelsvertreter fiir jene Geschéfte eine Provision, die durch seine
Vermittlungstatigkeit wahrend des aufrechten Vertragsverhaltnisses zustande gekommen sind
und noch binnen einen Monat nach dessen Ende durch den Unternehmer ausgefuhrt worden

sind. Nach Ablauf eines Monats nach Vertragsende bestehen keinerlei Provisionsanspriiche des

Handelsvertreters, ausgenommen bereits abgerechnete und noch nicht bezahlte Provisionen.

6.2 Fur Geschafte, die der Unternehmer ohne oder ohne unmittelbare Mitwirkung des
Handelsvertreters mit Kunden abschlief3t, die ihren Sitz im Vertragsgebiet haben, steht dem
Handelsvertreter keine (die Halfte/ zwei Drittel) Provision zu.

6.3 i

6.4 Geschaftsabschlisse die der Unternehmer aufgrund 6ffentlicher Ausschreibungen tatigt und bei

denen der Handelsvertreter nicht mitwirkt, unterliegen keiner Verprovisionierung.

6.6 Fur Geschafte mit Kunden, die ihren Sitz aul3erhalb des Vertragsgebiets haben, steht dem
Handelsvertreter dann keine Provision zu, wenn dieses Gebiet in die Zustandigkeit eines anderen

Handelsvertreters oder sonstigen Handelsvertreters fallt.

7. Provision

7.1 Der Handelsvertreter erhalt von dem Unternehmer fir alle von ihnm vermittelten Geschéfte eine

Provision von %, in Worten Prozent,




zuziglich der jeweils giiltigen Umsatzsteuer (Mehrwertsteuer) vom Nettoauftragswert vor Abzug

allfalliger Skonti.

7.3 Der Anspruch auf Provision entfallt, wenn und soweit feststeht, dass das zwischen Unternehmer
und Kunden abgeschlossene Geschaft nicht ausgefihrt wird, sofern der Unternehmer die
Nichtausfuhrung nicht zu vertreten hat. Bereits erhaltene Provisionen hat der Handelsvertreter
dem Unternehmer unverzuglich zuriickzuzahlen bzw. ist der Unternehmer berechtigt, mit seinem

Ruckforderungsanspruch gegen die sonstigen Anspriiche des Handelsvertreters aufzurechnen.

8. Provisionsabrechnung

8.2 Der Handelsvertreter ist verpflichtet, die Abrechnung unverziiglich zu tberprufen und allfallige
Einwendungen dagegen binnen drei Wochen beim Unternehmer schriftlich geltend zu machen,

ansonsten die Abrechnung als genehmigt gilt.

9. Vertragsdauer und Kindigung

9.2 Der Vertrag endet erst durch Kiindigung durch einen der beiden Vertragspartner zum Ende eines
Kalendermonats, im ersten Vertragsjahr unter Einhaltung einer 1-monatigen
Kundigungsfrist.,Nach dem angefangenen zweiten Vertragsjahr betragt die Kiindigungsfrist 2
Monate, nach dem angefangenen dritten Vertragsjahr 3 Monate, nach dem angefangenen
vierten Vertragsjahr 4 Monate, nach den angefangenen flnften Vertragsjahr 5 Monate und nach

dem angefangenen sechsten Vertragsjahr und in den folgenden Vertragsjahren 6 Monate.
Die Kiundigung des Vertrages hat durch eingeschriebenen Brief zu erfolgen.

9.3 Der Vertrag kann jederzeit ohne Einhaltung einer Kiindigungsfrist von jedem der beiden
Vertragspartner aus wichtigem Grund gem. § 22 HVertrG 1993 geldst werden.

10. Ausgleichsanspruch



11. Rechtswahl und Gerichtsstand

11.1  Zur Entscheidung von Streitigkeiten aus und im Zusammenhang mit dem vorliegenden
Vertrag einschlie3lich der Frage des gultigen Zustandekommens, des Bestandes oder
Nichtbestandes und einer allfalligen Anfechtung dieses Vertrags ausschlief3lich ist

ausschlief3lich das fur den Standort des Unternehmens sachlich und 6értlich zustandige Gericht
zustandig, sohin das Landesgericht

11.2 Es gilt ausschlie3lich ésterreichisches Recht.
12. Vertragsadnderungen und Ergdnzungen

12.1 Anderungen und/oder Erganzungen dieses Vertrages - auch das Abgehen von der Schriftform
- bedurfen der Schriftform. Mégliche Nebenabreden sind aufgehoben.

12.2 Die Ungultigkeit einzelner Bestimmungen dieses Vertrags, aus welchem Grund auch immer,
lasst die Gultigkeit der anderen Vertragsbestimmungen unberthrt. Anstelle der ungiltigen
Bestimmung gilt eine Regelung, die dem Vertragszweck und den Interessen der
Vertragsparteien am ehesten entspricht.

Ort: Ort:

Datum: Datum:

Unterschrift des Handelsvertreters Unterschrift des Unternehmers



